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Beratung und
Umsetzung

Flottenwende holt Sie dort ab, wo Sie sich gerade befinden und welche Themenschwer-
punkte aktuell tatsachlich fur Sie relevant sind.

Sie mochten Ihren Mietern einen Mehrwert Warum dann noch warten? Springen Sie jetzt
bieten und sich mit Ihrer Immobilie zukunft- noch auf den besonderen und kostengunsti-
sorientiert aufstellen? gen “Marketing-Zug” auf.

Die Elektromobilitat schreitet mit grol3en Sehen Sie diese EU-Entscheidung bereits
Schritten voran. Ab dem Jahr 2035 konnen heute als IThren Wettbewerbsvorteil an und
keine herkdbmmlichen Verbrenner EU-weit statten Sie Ihr Wohnprojekt mit Ladesaulen
zugelassen werden. In spatestens 10 Jahren aus!

werden daher Ladesaulen sicherlich zum
Standard jeder Immobilie gehdren.

Wobei konnen wir lhnen helfen?

Ganzheitliche Beratung im Bereich E-Mobilitat von Stromerzeugung bis hin zur
Nutzung.

Externe Beratung und Unterstltzung bei unterschiedlichen Meinungen und
Auffassungen von Eigentimergemeinschaften und Mietern.

Ladeinfrastruktur-Beratung (Wallbox vs. DC-Schnellladesaule)

Lassen Sie sich die verschiedenen (grof3zugigen) Fordermaglichkeiten aufzeigen.

Auch sehr individuelle Finanzierungsmoglichkeiten sind darstellbar.

Je nach individuellen Gegebenheiten, kdnnen Ladepunkte mdglicherweise auch
ohne Kosten umgesetzt werden. Sie sorgen fur den Standort, Flottenwende und
seine Partner Ubernehmen alle Kosten und Sie oder Ihre Mieter zahlen lediglich je
nach Nutzung.

Flottenwende plant zusammen mit lhnen lhr E-Mobilitats-Projekt
und setzt diese nach lhren Wiinschen um!






Die richtige Infrastruktur fiir Ihre Anforderungen

Bei der Ladeinfrastruktur-Planung muss berucksichtigt werden, welche Fahrzeugtypen, mit
welchen Ladetechnologien und welches Nutzerverhalten zu erwarten sind. Anhand dieser
Fragestellung kann die Ladeinfrastruktur-Beanspruchung abgeleitet werden.

Mit intelligentem Lastmanagement

Kosten sparen

Das gleichzeitige Laden von mehreren Elektro-
fahrzeugen stellt nicht nur Stromnetzbetreiber
vor neue Herausforderungen.

Auch Wohnungs- und Immobilieneigentimer
haben an Ihren Standorten in der Regel einen
begrenzten Stromanschluss zur Verfugung.

Um hohe Kosten fur eine Erweiterung des
Stromanschlusses zu vermeiden, kann ein
intelligentes Lastmanagement daftr Sorge
tragen, dass ihre verfugbare Leistung dennoch
ohne oder mit dulBerst geringen Komfortein-
bulBen weiter sinnvoll genutzt werden kann.
Wir zeigen Ihnen auf, welche Art des Lasten-
managements fur Sie das Richtige ist.

Lastspitzenkappung

Sofern |hre Stromverbrauche tber 100.000
kWh/p.a. betragen, haben Sie je nach Last-
gang mit Spitzenstromen zu kampfen. Wir

nutzen die Elektromobilitat, um Ihren Last-
gang zu glatten.

Eine Reduktion von Lastspitzen oder auch
Lastspitzenkappung (peak shaving) genannt,
fuhrt damit zu einer unmittelbaren Koste-
neinsparung.




Art der

Ladesaulen

Die richtige Infrastruktur fir lhre Anforderungen

Bei der Ladeinfrastruktur-Planung muss berucksichtigt werden,
welche Fahrzeugtypen, mit welchen Ladetechnologien und welch-
es Nutzerverhalten zu erwarten sind. Anhand dieser Fragestellung

kann die Ladeinfrastruktur-Beanspruchung abgeleitet werden.

Unterteilung von 4 verschiedenen Use-Cases:

>> 1. Charge@Home >>2. Charge@Work >>3.Park&Charge >>4.Stop2Charge

zul)+2)

Betrachten wir als Fallbeispiel
einen PKW. Dieses steht im
Durchschnitt taglich 23h un-
genutzt und an bekannten
wiederkehrenden Standorten
herum. Die bendétigte durch-
schnittliche tagliche Reichweite
ist dulRerst gering. Fur das Na-
chladen wirden auch geringste
Ladestrome ausreichen. Man
hat ausreichend Zeit den Akku
schonend zu laden. In diesem
Fall erscheint eine Wechsel-
strom-Ladeinfrastruktur (AC)
sinnvoll. Die Ladeinfrastruktur
ist in der Regel nicht 6ffentlich.

zZu 3)

Beim Park&Charge verfolgt
man das Ziel bei “Zwischen-
stopps” das Fahrzeug nach dem
Prinzip “steht er, dann ladt er”
ohne Komforteinbuf3en durch
Nachladen zu verfolgen. Dies
kann entweder langsames
AC-Laden, z.B. bei Kundenter-
minen oder auch schnelleres
Gleichstrom-Laden (DC), z.B.
bei kUrzeren Erledigungen wie
z.B. Auslieferungen der Fall
sein. Die Ladesaulen sind im
Minimum halb-6ffentlich nutz-
bar. In der Regel zumindest
abrechnungsfahig.

zud4)

Beim Stop2Charge legt man
bewusst einen Ladestopp ein.
Bei diesem Szenario soll die
Pause so kurz wie moglich
ausgelegt werden, eine schnelle
Weiterfahrt ist das Ziel. Dies
setzt sehr hohe Ladestrome
voraus. Als Ladeinfrastruktur
verwendet man nach aktuellem
Stand der Technik im Bestfall
150kW/300kW-HyperCharger.
Diese Ladeinfrastruktur ist in
der Regel 6ffentlich nutzbar.



Photovoltaik

Nichts ist schoner als den eigenen 6kologischen Strom selbst
herzustellen und zu verbrauchen!

Verfolgte man in den vergangenen Die Sonne schenkt uns jeden Tag ein
Jahren das Ziel der Gewinnmaximierung |icheln und kostenlose Energie.

durch Volleinspeisung, ruckt derzeit
(auch aufgrund von sinkenden Einspei-  Flottenwende ist auf die Planung

severgutungen) das Bestreben nach von Photovoltaikanlagen
einer hohen Eigenverbrauchsquote in spezialisiert.

den Vordergrund.

Die Stromerzeugung mit Photovoltaik
ist kostengunstiger als konventioneller
Netzbezug.

Flottenwende Service:

* Fur lhr individuelles Objekt ermitteln  + Wir setzen mit Ihnen ein Mieter-

wir die richtigen Module, die passend- strom-Konzept um.

en Wechselrichter und setzen ein gee-

ignetes Verschattungs-Konzept um, Betreiber der Anlage kdnnen sowohl die

falls gewunscht. Immobilieneigentumer, Flottenwende
oder ein Dritter sein. Aufgrund der ver-

» Sollte es projektbezogen sinnvoll sein, schiedenen Umsetzungsmoglichkeiten ist
bieten wir Ihnen daruber hinaus den fur sie beispielsweise ebenso eine Um-
richtig dimensionierten Stromspeicher setzung ohne zusatzliche Kosten maoglich.
an. In jedem Fall wird im Vergleich zum

ortlichen Versorger ein gunstigerer
Strompreisbezug fur Ihre Mieter ermogli-
cht und hierdurch auch eine Steigerung

des Immobilienwertes gewahrleistet!

Auch in Verbindung mit Elektromobilitat stellt die eigene Stromerzeugung ein
Mehrwert dar. Hiermit sorgen Sie gleichzeitig fir eine ausreichend verfiugbare

Stromleidstung, eine teurere Erweiterung des Strom-Hausanschlusses kann
somit ggfs. vermieden werden.



Eigene Fahrzeugfiotte /
Nutzfahrzeuge

Ob E-Auto, E-Transporter oder E-LKW, Flottenwede behalt auf dem E-Mo-
bilitaitsmarkt den Uberblick. Wir beraten Sie welches Fahrzeug fiir Ihre
individuelle Situation als geeignetsten erscheint und erstellen fiir Sie eine
Wirtschaftlichkeitsberechnung (TCO).

In einem gemeinsamen Bedarfsanalyse-Gesprach diskutieren wir die fur Sie wichtigsten
Kriterien, wie beispielsweise Fahrzeugtyp, Batteriekapazitat, Reichweite, Verbrauch,
Kosten pro km, Ladezeit, Vmax, Kaufpreis, ...

Sie werden Uberrascht sein: Elektroautos sind bereits konkurrenzfahig, sind 6kologisch,
machen Spal? und sparen sogar Geld!

Ein paar Argumente fur die Elektromobilitat im Vergleich zu Verbrenner-Fahrzeugen:

Nur geringfligig hoherer Kaufpreis

Meist bereits hohere Ausstattung in der
Basisausstattung inkludiert

Jahrlich stark steigende Benzin-/Diesel-
Kraftstoffkosten

Zunahme von Dieselfahrverboten ist zu
erwarten

Kfz-Steuer-Befreiung fiir maximal 10 Jahre

Ab 2035 keine Verbrenner mehr als Neuwagen

Internationaler Druck ist der starkste E-Mobilitatstreiber:
Weltweit werden Verbote flir Verbrenner-Zulassungen verabschiedet






Gerade in der heutigen Zeit ist die Offentlichkeitsarbeit fur Ihre
Branche einer der wichtigsten Aspekte, die es bei Ihrem Vorhaben
zu berucksichtigen gilt, wenn es um die Mieterstruktur und deren
Immobilien-Suchverhalten geht!

Sei es die Pflege von Social-Media Accounts, die klassischen
PR-Malinahmen, Immobilienportale oder einfach nur die sichtbare,
zukunftsorientierte Prasenz an Ihrem Wohnprojekt!

flottenwende-PR Umfang:

Kontakte zu Key-Medien

Spezialisierte Pressereferent/-innen
Fundiertes Know-how im Bereich Social Media
Eruierung eines ,on the point” PR-Konzeptes
Bedurfnis-Ziel-Vereinbarung: Journalisten/-
innen vs. Kunde

nachhaltige Entwicklung einer positiven
Reputation

Corporate Identity Management

Thema: Optimales Bildmaterial
Prasentationsfahigkeit

Analyse -> Planung -> Umsetzung -> Auswertung




lhre Vorteile

* Analyse der Nutzergruppen /
Nutzerverhalten

*  Monetdre sowie klassische
Potenzialanalyse

« Vor Ort Analyse / IST Gegebenheit

+ Rentabilitat vs. Marketing

Q} Consulting / Beratung ~ [E= PR

Ladeinfrastruktur /
Umsetzungsbegleitung
Presse und Marketing
Forderprogramme

Customer Support

ﬁ Safe Handling e-World

EEE Netzwerk === Mobilitdtsanalyse (N Eruierung Ihres

=== Mobilitatskonzept

individuellen und
optimalen e-Fuhrparks

A, 'hre Ladeinfrastruktur E Forderprogramme







